ESTRATEGIAS EM NEGOCIOS INOVADORES

Ementa

Caracteristicas de um negécio inovador: principios de geragéo de valor; tipos de inovagdes; desenvolvimento
de estratégias em negdcios inovadores. Criacao e desenvolvimento de startups: modelos de negdcios
escaldveis e exponenciais; melhores préaticas para modelar um negdécio exponencial. Ferramentas de andlise
estratégica: mapas estratégicos e modelos de negdcios; execucao de estratégias de negdcio e propostas de
valor; Balanced Scorecard (BSC). Construgdo de cenarios futuros (Future Thinking): pensamento complexo e
sistémico; design de novos negdécios; processos e projetos de futuro. A centralidade do cliente para as
estratégias de inovacado. Cases de sucesso.

Temas

1. Ambiente propicio para a inovacao

2. Negocios inovadores

3. Estratégias para inovacgao

4. Metodologias e praticas para inovagao
5. Inovacao aberta

6. Cases de sucesso
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